Besser gleich aus einer Hand

Rechenzentren

MILLER GRUPPE

effizient konsolidieren

Das gemeinsame Vorgehen: Praxisbeispiel

Ein Logistikunternehmen aus Siiddeutschland stand genau vor der
oben skizzierten Herausforderung: Wie ldsst sich die Systemland-
schaft im Rechenzentrum harmonisieren? Da das Unternehmen
Miller Leasing bereits aus der Zusammenarbeit kannte, wandte es
sich an Miller Anlagen. Das Vorgehen:

> Schritt 1: Die Experten von Miller Anlagen nahmen zusam-
men mit dem Drittwartungsanbieter ITRIS vor Ort eine
Bestandsaufnahme vor. Mit den IT-Verantwortlichen des
Kunden wurden Themen wie Ubertragungsraten und
Speicherplatz besprochen.

> Schritt 2: Fiir den Kunden wurde eine komplette Losung mit
alternativen Shelves und SSD-Varianten erarbeitet.

MILLER LEASING

Seit mehr als 40 Jahren steht Miller Leasing fiir kurze
Entscheidungswege, genaue Marktkenntnis und Kapital-
starke. Das inhabergefiihrte Unternehmen zahlt heute zu
den zehn grofRten unabhdngigen und inhabergefiihrten
Leasinggesellschaften Deutschlands.
www.miller-leasing.de

NetApp und HP Storage Systeme, Dell-Server und Brocade Switches: In vielen Rechenzentren ist liber die Jahre eine
recht heterogene Systemlandschaft gewachsen. Doch wie lasst sich das effizient konsolidieren? Miller Anlagen und
die ITRIS GmbH haben dafiir eine Komplettlosung entwickelt, die sich flexibel an Kundenwiinsche anpassen lasst.

> Schritt 3: Miller Anlagen beschaffte Storage-Systeme und Shelf-
Erweiterungen, inklusive eines NetApp Backup-Filers mit Software.

> Schritt 4: ITRIS-Techniker Gibernahmen die Installation und Konfi-
guration der Systeme. Dank eines proaktiven Wartungsvertrags mit
kontinuierlichem Monitoring ist der Kunde auf der sicheren Seite.

> Schritt 5: Mit dem Ankauf des vorhandenen HP Servers
(4 Jahre alt) und dem Recycling der alten Blade-Server
schloss Miller Anlagen den Kreis. Natiirlich mit verplombtem
Abtransport und sicherer Datenléschung in einem kamera-
Uberwachten Bereich. ,End of Life“ at it‘s best!

~Im Tagesgeschéft punkten beide Unternehmen durch schnelle
Reaktionszeit und hoher Flexibilitat bei der Umsetzung des lokalen
deutschen Helpdesk und den angebotenen Used- Systemen. So
konnten wir unsere IT-Investition optimieren und Kosten reduzie-
ren“, sagt der IT-Leiter des Logistikunternehmens.

MILLER ANLAGEN

Der ReMarketing-Pionier handelt erfolgreich seit Giber zwei
Jahrzehnten international mit Datacenter-Equipment auf dem
Sekundarmarkt —, SMARTER THAN NEW*“ Wir unterstitzen
Datacenter-Kunden mit einem der groRten ,Used NetApp
Portfolios“ Europas und ReServices.

www.miller-anlagen.de
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